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Sammanfattning

Det finns ett stort behov hos NR av information om faktiska produktvisa
handelsmarginaler, fordelade pa parti-, detalj- och motorhandeln. Resultaten kan
signifikant forbattra tillgangs- och anvéandningstabellerna (T/A-tabellerna) och darmed
BNP-berékningarna. Information om produktvisa handelsmarginaler beh6vs inte
arligen utan en intermittent undersokning, t ex. vart tredje eller vart femte ar, bedomer
NR i sa fall vara rimligt.

Undersokningarna for detalj- och partihandeln tycks generellt ha lyckats vél.
Undersokningen av motorhandeln pagar for narvarande, men erfarenheterna darifran
kan forvantas vara i linje med de fran detalj- och partihandelsundersokningarna.

Svarsfrekvensen var generellt sett lag, sarskilt med tanke pa att undersokningen hade
uppgiftslamnarplikt. Som i alla undersékningar &r ett stort bortfall problematiskt, da
det kan orsaka skevhet i resultaten. Det ar darfor viktigt att man i en eventuellt
kommande undersokning lagger ned kraft pa att forbattra svarsfrekvensen. Syftet med
undersokningen ar att fa in tillrackligt manga observationer per produktgrupp for att pa
sa satt fa ett bra underlag for berdkningen av de relativa handelsmarginalerna, som
sedan appliceras pa FEK:ens branschtotaler. Genom att utnyttja kanda uppgifter fran
FEK erhalls anda ett visst skydd mot bortfallsbias jamfort med att inte utnyttja denna
information.

En del svagheter i tillforlitligheten finns i det resultat som har tagits fram. Detta beror
framst pa att undersokningen genomfordes for forsta gangen, snarare an pa modellen
som sadan. Vid nasta produktionsomgang kan vi forbéttra tillforlitligheten genom att
justera urvalsstorlek och stratifiering for att effektivt tdcka de 6nskade
produktgrupperna.

Branschorganisationer har, genom NNR, haft en del inv&ndningar under
samradsforfarandet. Man ansag dels att uppgifterna ar kansliga for foretagen att lamna
ut och dels ifragasatte man nyttan med uppgifterna, eller atminstone sag man ett
pedagogiskt problem att forklara nyttan for uppgiftslamnarna. SCB valde att anda
genomfora undersokningen.

NR kan i dagslaget inte bedéma den faktiska nyttan med undersokningen pga ett antal
andra faktorer och eventuella forandringar som paverkar helhetsbilden. Daremot har
man tillsatt ett projekt som under januari-maj 2009 ska utvardera resultaten fran HMU,
implementera HMU dar det ar tillampligt samt berdkna parti- och detaljhandel var for

sig.

SCB:s kostnad for undersékningen beraknas bli runt 900 tkr per produktionsomgang
(totalt for detalj- parti- och motorhandeln) vid normal produktion utan stérre
utveckling. For uppgiftslamnarna beddms den totala kostnaden bli runt 1600 tkr.



1 Projektets bakgrund och syfte

1.1 Bakgrund

Emmaprojektet eller paraplyprojektet for forbattring av den ekonomiska statistiken
omfattar forbattringsforslagen i atgardsplanen for den ekonomiska statistiken samt
ytterligare ett antal forbattringar av den ekonomiska statistiken som aktualiserats under
de senaste aren. Atgardsplanen har sin utgangspunkt i utredningen om éversyn av den
ekonomiska statistiken (SOU 2002:118). Utredningen féreslog ett nivalyft av den
ekonomiska statistiken. Ett sadant omrade som utredningen pekade ut som bristfalligt
var handelsmarginalberdkningarna i de svenska nationalrakenskaperna. Darfor
genomfordes, som ett Emmaprojekt, under 2007-2008 for forsta gangen
Handelsmarginalundersdkningen och de forberedelser och utveckling som krévdes for
det.

1.2 Syfte

Syftet med projektet ar att utvardera mojligheterna och nyttan med en aterkommande
handelsmarginalundersdkning.

2 Beskrivning av hur projektet har arbetat

Projektet har haft arbetsméoten l16pande under projektets gang, sedan september 2006.
Projektet &r annu inte avslutat eftersom undersékningen av motorhandeln pagar. Denna
del blev senarelagd eftersom HMU, under projektets gang, knots tatare till FEK och vi
maste darfor invanta insamling och resultat darifran. Deltagarna pa dessa méten har
varierat, beroende pa fas i projektet och innehallet pa dagordningen.
Minnesanteckningar finns under P:/Prod/NA/Handelsmarginaler/
Minnesanteckningar/. Mycket korrespondens har ocksa skett per e-post under
projektets gang.

Foéljande tidsplaner har anvants for de olika delundersékningarna:

Detaljhandelsundersokningen
Aktivitet (underakiviteter
Pilotundersokning Staffan
Urvalsdragning Stefan
Val av pilotforetag Staffan/Johan
Fardigstall blanketter till pilot Staffan/Johan

Utskick av pilot Staffan/dohan
Jobba med inkommande enkéter Staffan/Johan

Forberedelser och utveckling Staffan
Urvalsdragning Stefan
Foreskiift géllande HMU Cecilia
Fardigstalla blanketter (med NR) ~ Johan
Fardigstallande av missiv Staffan

Ta fram systemapplikation Staffan/Johan
Légga in variabler i applikationen  Staffan/Johan
smedelsblock - Staffan/Johan

Staffan




Partihandelsundersokningen

2007
Juni Juli Aug Sept Okt

Nov.

Dec

2008

Jan

Feb

Mars

April Maj Juni Aug

Forberedelser och utveckling Staffan
Bestam stratifiering och allokering ~ Stefan
Urvalsdragning Stefan
Fardigstélla blanketter (med NR) Johan

L&agga in variabler i applikationen Staffan/Johan
Konsekvensbeskrivning Staffan
Foreskrift gallande HMU-parti Cecilia

Utveckling av blankettutskrift Ake
Gé& igenom urvalet och korrigera Staffan/Johan

.
/
/
/
/
/
7
?

DI

Matcha urvalet mot FEK-urval Staffan/Johan
Fardigstéllande av missiv Staffan

Test av blankettutskrift Staffan/Johan
FEK-utskick

Gora kopplingar for livsmedelsblock = Staffan/Johan
Utskick och insamling

Utskick av blanketter

Sista inséndningsdag

P&minnelse, telefon 1

Registrera inkommande enkéater
Resultatframstélining Staffan

|

Motorhandeln

Forberedelser och utveckling Staffan

Bestamma variabler (med NR) Johan
Lagga in variabler i applikationen  Johan
Bestim stratifiering och allokering ~ Stefan

Konsekvensbeskrivning Staffan
Samréd med NNR (fér kdnnedom)  Staffan

Ta fram utvecklingsbehov Staffan
Justeringar i blankettdesign Staffan
Utveckling av applikationen Susann
Utveckling av blankettutskrift Ake

Test av system Staffan/Johan
Urvalsdragning Staffan/Johan
Gé igenom urvalet och korrigera  Staffan/Johan

Matcha urvalet mot FEK-urval (lagg i Staffan/Johan
SLA mot FU Staffan

FEK-utskick

Utskick och insamling FU

Fardigstallande av missiv
Utskick av blanketter
Sista insandningsdag
Paminnelse, telefon 1
Registrera inkommande enkater

Resultatframstalining Staffan

Foljande personer har nagorlunda regelbundet deltagit i projektet och undersokningen.
Aven andra pa SCB har i olika ssmmanhang gjort mer tillfalliga insatser, vilket varit

till stor hjalp.
Projektledare:

Projektdeltagare:

Metod:

System:

NR:

FU:

Staffan Baath Wikstedt, ES/NS

Daniel Lennartsson, ES/NS
Catarina Nordstrom, ES/NS

Johan Ahman, ES/NS

Stefan Berg, PCA/MFFM

Susann Gustavsson, PCA/IT2 (tidigare Henrik Lindstrom)
Ake Norén, PCA/IT2

Katarina Johansson, NR/FSR

Goran Grabo, DFO/FU

Projektet (for partihandeln) presenterades ocksé av Johan Ahman pé& Voorburg-
konferensen i Mexico 2008 dar det ronte stort intresse.



3 Beskrivning av Handelsmarginalundersdkningen

Nedanstaende beskrivning gors utifran de processteg som ingar i SCB:s
statistikproduktionsprocess. Eftersom det ar forsta gangen undersokningen genomfors,
sa har naturligtvis en hel del nyutveckling kravts. | en utvardering av projektet och
undersokningen &r &ven det kommande arbetet i produktion intressant att kvantifiera
och belysa. Darfor redovisas har bade utvecklingsarbete, dvs det som gjorts inom
projektet, samt dven det kommande I6pande arbete som forvantas uppsta vid en
aterupprepning av undersokningen.

3.1 Processteget Faststall behov

Uppgifter om handelsmarginaler, pa saval bransch- som produktniva, ar en viktig del i
BNP-berékningarna.

Detaljerade uppgifter om produktvisa handelsmarginaler, i bade parti-, detalj- och
motorhandeln, har i princip inte funnits i Sverige. De produktvisa marginalandelar som
idag finns i tillgangs- och anvéandningstabellerna baseras dels pa viss historisk
information samt bedémningar och justeringar i samband med balansavstamningar.

Syftet med handelsmarginalundersokningarna (HMU) &r att ge nationalrékenskaperna
(NR) information om faktiska produktvisa handelsmarginaler fordelat pa parti-, detalj-
och motorhandelsbranscherna. Resultaten kan alltsa signifikant forbattra tillgangs- och
anvandningstabellerna (T/A-tabellerna) och darmed BNP-berdakningarna.

Statistiken aggregeras och anvands i NR pa en grov produktgruppniva.
Bakgrundsanalyser sker dock pa mer detaljerad niva.

Den viktigaste fragan har ar vilken niva av detaljeringsgrad det ska vara pa de
produktgrupper som anvands i undersékningen. En avvégning mellan NR:s behov och
en rimlig borda for uppgiftslamnarna maste har goras, samtidigt som samstammighet
med FEK:ens produktgrupper bor efterstravas.

3.1.1 Genomfdért inom utvecklingsprojektet

Ett ganska omfattande arbete har lagts pa att ta fram lampliga produktgrupper for
detalj-, parti- och motorhandeln var for sig. For detaljhandeln beslutades om 88
produktgrupper. Partihandeln blev mer detaljerad med 131 produktgrupper, medan det
rackte med 37 produktgrupper inom motorhandeln.

3.1.2 | framtida produktion

En ordentlig 6versyn av produktgrupperna bor géras utifran erfarenheterna fran de nu
genomfdrda undersokningarna. Detta kan resultera i en mer effektiv stratifiering
eftersom vi dar stravar efter tillrackligt stort antal traffar pa varje produktgrupp.
Dessutom bor évervagas om vissa produktgrupper ska tas bort eftersom omséttningen
dar & mycket liten." Vid nasta undersékningstillfalle kommer dessutom SN12007 att

! Tv& dokument med erfarenheter fran undersékningen 2006-2007 finns med namnen ”Kommentarer till
resultatet” (2008-11-07) och "Foéréndringsfoérslag HMU” (2009-01-08).



anvandas och eventuella effekter av detta, pa bransch- eller produktniva, maste ocksa
ses Over.

En liknande éversyn bor goras vid varje undersokningstillfélle. Dels kan férandringar i
NR:s behov uppstatt och dels bor erfarenheter fran forra undersékningstillfallet alltid
anvandas for att gora stratifieringen sa effektiv som mojligt.

3.2 Processteget Designa och planera

De totala intdkterna och kostnaderna for de olika branscherna fran FEK har vi redan
och dessa uppgifter anses vara av god kvalitet. Fran handelsmarginalundersékningen
hédmtar vi uppgifter om branschernas olika fordelning av handelsmarginaler mellan
produkter och applicerar detta pa totaler fran FEK.

Detta ger en robust modell som dessutom ar stabil i forhallande till FEK:en. Hela
undersokningen blir pa detta vis ocksa mycket effektiv eftersom den utnyttjar befintlig
information i FEK:en. Det skulle annars krévas ett avsevart storre urval for att ge
samma resultat.

Eftersom urvalet inte sker som ett sannolikhetsurval, utan de storsta foretagen i
respektive bransch véljs ut, antar vi att storre foretag har samma relativa
handelsmarginaler som mindre foretag. Alltsa inte nédvandigtvis att de har samma
marginaler, men att forhallandet mellan deras olika produkters marginaler &r
proportionellt lika.

3.2.1 Genomfort inom utvecklingsprojektet

Flera olika modeller har diskuterats och utvarderats under projektet. Den nu prévade
modellen har ansetts vara den bést ldampade. Det har diskuterats att helt integrera HMU
i FEK:en, men nackdelen dr att det skulle "tynga” FEK:en ganska mycket. HMU:n kan
ju uppfattas som mycket detaljerad, vilket riskerar att forsamra FEK:ens svarsinflode
och resultat.

3.2.2 | framtida produktion
Det finns ingen, nu ké&nd, anledning att géra forandringar i undersokningsdesignen.

3.3 Processteget Skapa och testa

3.3.1 Genomfort inom utvecklingsprojektet

Blankettdesignen testades i en pilotundersékning under januari-mars 2007. Dar fick vi
ocksa en uppfattning om hur konceptet, definitioner och forklaringar fungerade.

Till en borjan designades ett antal icke-dynamiska blanketter som anvandes beroende
pa foretagets bransch. Innehallet i dessa blev dock ganska omfattande pa grund av
antalet produktgrupper. Senare valdes att istallet undersoka de storsta foretagen i



respektive bransch, vilket i stor grad dverlappar urvalet i FEK:en. Dédrmed kunde vi
utnyttja de uppgifter som foretagen lamnat i FEK:en, genom att fortrycka dessa
uppgifter i HMU-blanketterna. Antalet rader i blanketterna kan pa det viset minimeras.
Detta underlattar for uppgiftslamnarna och resultatet blir ocksa konsistent mot FEK:en.

Ett IT-system har skapats m h a intermittentsystemet, vilket ar fullt tillrackligt for att
uppfylla de relativt enkla behov som finns. Blanketter genereras individuellt beroende
pa vilka variabler man angett forséljning inom i FEK:en. Om foretaget inte har
uppgifter i FEK:en (har inte lamnat eller ingar inte dar) sa valjs vilka produktgrupper
som ska inga i blanketten, beroende pa bransch. Blankettgenereringen sker med SQL-
kod i kombination med programvaran Crystal Reports.

3.3.2 | framtida produktion

En del forbattringar bor goras i systemet om undersokningen ska genomforas 16pande.
Framforallt vad galler blankettutskriften, som bor bli mer flexibel for anvandaren.
Kanske bor nagon mer koppling goras till FEK:en ocksa for att underlatta
samgranskningen daremellan. For évrigt kan man rdkna med en del mindre justeringar
och forandringar vid vare produktionsomgang.

3.4 Processteget Samlain

Undersokningen ar en enkatundersokning. Foretagen svarar via brev. Det finns tva
typer av blanketter, en med fortryckta uppgifter fran FEK och en utan dessa. Ca tva
tredjedelar av foretagen ingar aven i FEK. De uppgifter som de dar lamnat fortrycks i
HMU-blanketten for att underlatta for uppgiftslamnaren. Kostnaden for inkopta varor
per produktgrupp (FEK-niva) samt eventuellt finare fordelning inom produktgruppen
(HMU-niva) ska specificeras. Tack vare fortryckningen av uppgifter fran FEK tas
endast de relevanta produktgrupperna med i blanketten, vilket minskar omfattningen. |
vissa fall slipper vi t.o.m. skicka ut HMU-blanketten da foretaget endast redovisat
forsaljning pa en produktgrupp.

De foretag som inte inkommit med uppgifter i FEK samt de foretag som inte ingar i
FEK (en tredjedel av urvalet), far den andra typen av blankett. Denna har inga
fortryckta uppgifter, men &r anpassad med de produktgrupper som forvéantas vara
relevanta for aktuell bransch.

De storsta foretagen i varje delbransch undersoks, for att tacka storsta mojliga
omsattning (60-70%) samt for att sakerstalla att uppgifter fas inom samtliga
produktgrupper. Urvalet omfattar totalt 335 foretag inom SNI 50, ca 600 féretag inom
SNI 51 och 600 foretag inom SNI 52.

3.4.1 Genomfort inom utvecklingsprojektet

Ett stort arbete har lagts ned pa att gora en tillfredsstallande stratifiering. En avvéagning
maste har goras mellan att halla uppgiftslamnarbordan 1ag samtidigt som antalet traffar
per produktgrupp maste vara tillrackligt stort.



For parti- och detaljhandeln samlades uppgifterna in av NS, vilket var mycket larorikt
och nyttigt. Vi fick dd manga insikter och erfarenheter, som var vardefulla i det
pagaende utvecklingsarbetet. Insamlingen av motorhandeln skéttes dock av FU, vilket
bor ske for hela undersokningen i framtiden. Insamling via ELIS istéllet for postenkat
har beddmts krava mer resurser for utveckling &n man skulle spara, ifall
undersokningen bara skulle genomforas en gang. Vid en fortsattning av HMU bor man
overvaga om nagon form av elektronisk insamling ska anvandas.

For att underlatta for uppgiftslamnarna tillats man att skicka in en resultatrapport
istallet for en ifylld enkat. Rapporten ska da innehalla information om forsaljning och
kostnader pa detaljerad produktniva, men SCB skéter grupperingen till de 6nskade
produktgrupperna.

3.4.2 | framtida produktion

En O6versyn av stratifieringen bor goras infor varje undersokningstillfalle, men med
utgangspunkt ur foregaende omgang. Man bor har dven jamfora urvalet i forhallande
till FEK:ens motsvarande branscher.

3.5 Processteget Bearbeta

Uppgifterna registreras manuellt i systemet. Om inkomna uppgifter inte
Overensstdammer med de som ldmnades i FEK:en utreds detta och justeras. Om en
delmangd av forsaljningen inte kan fordelas pa de efterfragade produktgrupperna laggs
detta antingen pa en grovre produktgruppsniva (FEK-niva) eller pa en dvrigtpost.

3.5.1 Genomfoért inom utvecklingsprojektet

Enklare granskningskontroller har tagits fram for att upptacka orimliga marginaler eller
grovt felaktiga intékter och kostnader, t.ex. fel tecken.

3.5.2 | framtida produktion

For varje omgang som undersokningen genomfors forbattras mojligheten till
jamfaérelse och granskning. Granskningskontroller skulle t ex kunna jamfoéra inmatade
varden med uppgifter fran foregaende produktionsomgang.

Forbattring av koden skulle kunna goras for att fordela data som endast lamnats pa
grévre produktgruppsniva (FEK-niva) till HMU-niva.

3.6 Processteget Analysera

Datat bearbetas sedan i SAS, med ateranvandningsbar kod och leveransfiler skapas
slutligen ocksa dar.
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Kontroll gors, innan leverans till NR, sa att summorna (intékter och kostnader) av
uppgifterna éverensstammer med summorna fran FEK.

Granskning gors ocksa av rimligheten i uppgifterna pa makroniva.

3.6.1 Genomfort inom utvecklingsprojektet

Granskning av marginalerna pa makroniva var vid denna forsta produktionsomgang
svar eftersom det inte fanns sa mycket att jamfora med. Det blev da en
rimlighetsgranskning av uppgifterna. En jamforelse gjordes dock med en norsk
motsvarande undersokning vilket bekraftade att resultatet verkade rimligt. Se mer om
detta i avsnitt 5.2 Jamforelse med norsk undersokning.

3.6.2 | framtida produktion

For varje omgang som undersokningen genomfors forbattras mojligheten till
jamfoérelse och granskning. Tidsserier ar givetvis intressant att studera och kan
anvandas till att analysera orsaker till férandringar.

Nagra forbattringar i databearbetningen kan formodligen ocksa goras for att fa ut mer
information i leveransfilerna och gora dessa mer féardiga fér anvéndning.

3.7 Processteget Redovisa och kommunicera

Materialet levereras i tabellform till NR. Produktgruppernas intakter och marginaler
presenteras dar uppdelade pa 2-siffrig SNI, eller 3-siffrig om sadan ar mojlig.

3.7.1 Genomfort inom utvecklingsprojektet

En muntlig presentation av framférallt utvecklingsarbetet och genomférandet av
undersokningen, men &ven resultatet, genomfordes for NR for detalj- och partihandeln.

3.7.2 | framtida produktion

Nagon form av granskningsdokumentation bor skrivas och levereras tillsammans med
datat till NR.

3.8 Processteget Utvardera och aterkoppla

En viktig aterkoppling ar kvaliteten pa handelsmarginalerna per produktgrupp. Om lag
kvalitet beror pa ett litet antal traffar, sa bor stratifieringen andras for att dar hoja
kvaliteten. Det &r dock inte sakert att detta & mojligt eller rimligt utan produktgruppen
kanske ska tas bort eller slas samman med nagon annan. Eller sa finns det atgarder att
vidta for att minska bortfallet.
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Awven beskrivningar och forklaringar av produktgrupper bor utvérderas och forandras
kontinuerligt om nédvandigt. Kontakterna med uppgiftslamnarna ar har en viktig kélla
for forbattringar.

3.9 Processteget Stdéd och infrastruktur

3.9.1 Genomfort inom utvecklingsprojektet
Dokumentation av HMU finns idag i form av Beskrivning av statistiken (BAS).

3.9.2 | framtida produktion

BAS ska uppdateras (mindre justeringar) vid varje undersokningstillfalle. Eventuellt
ska dokumentation goras dven i SCBDOK och MetaPlus vid en fortséttning av
undersokningen.

4 Undersdkningens kvalitet

4.1 Tillforlitlighet

Nedanstaende text ar hamtad ur BAS och ger en bild av undersokningens
tillforlitlighet.

4.1.1 Tillforlitlighet totalt

Tillforlitligheten grundar sig framférallt pa att tillrackligt manga varden samlas in per
produktgrupp (pa HMU-niva). Vid denna forsta méatning fanns 30-40 HMU-produkter
som bara har 0-2 traffar. Dar ar inte tillforlitligheten tillrackligt bra. Méjligheten att
lyckas med detta kan forvéantas bli betydligt storre vid ndsta undersokningstillfélle
eftersom vi da kan anpassa urvalet efter vilka branscher som ar kopplade till produkter
med manga respektive fa traffar.

En jamforelse 6ver tiden for denna undersokning skulle ocksa vara mycket intressant
och skulle ge bra indikationer pa tillforlitligheten.

4.1.2 Osakerhetskallor

41.2.1 Urval

Urvalet gors med hjalp av SAMU (systemet for samordnade urval). De storsta
foretagen, enligt bestamd allokering, véljs fran respektive bransch. En genomgang av
dessa gors for att sékerstdlla att de inte ar helt missvisande och att de kan ge ett bidrag
till undersokningen. Inget sannolikhetsurval gors alltsa, utan syftet &r att skatta de
relativa handelsmarginalerna for sa stor del av omsattningen som majligt.
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600 foretag ingar i undersokningen av partihandeln enligt foljande:

Popula- Urval Urval % Urval %
Sni Bransch tion antal av oms
51.2 Partihandel med jordbruksravaror och 1026 26 2,5 54
levande djur
51.3 Partihandel med livsmedel, drycker och 4274 115 2,7 75
tobak
51.4 Partihandel med hushallsvaror 13322 173 1,3 59
51.5 Partihandel med insatsvaror utom fran 9604 165 1,7 78
jordbruket samt avfallsprodukterl
51.8 Partihandel med maskiner och utrustning 9985 110 1,1 47
51.9  Ovrig partihandel 533 11 2,1 5
Totalt 38 744 600 1,5 67
592 foretag ingar i undersokningen av detaljhandeln enligt foljande:
Populati Urval Urval % Urval %
Sni Bransch on Antal av oms
52.1 Detaljhandel med brett sortiment 5919 55 0,9 50
52.2  Specialiserad detaljhandel med livsmedel 6173 65 1,1 69
52.31  Apotekshandel 1 1 100,0 100
52.32- Butikshandel med sjukvardsartiklar och 1036 10 1,0 71
52.33  kosmetik
52.41- Bekladnadshandel 6 983 35 0,5 64
52.42
52.43 Detaljhandel med skor och véskor 952 30 3,2 64
52.441- Butikshandel med mdébler, mattor och 1585 40 2,5 81
52.442 inredningstextilier
52.443- Butikshandel med glas, porslin och 2750 27 1,0 30
52.444 elartiklar
52.451- Butikshandel med elektriska 1902 35 18 61
52.452 hushallsmaskiner och radio och tv
52.453- Butikshandel med cd, dvd etc och 804 20 2,5 26
52.454 musikinstrument och noter
52.46  Butikshandel med jarnhandelsvaror, farg, 2511 30 1,2 56
glas, bygg och vvs-varor
52.47  Butikshandel med tidningar, bocker och 974 30 31 42
pappersvaror
52.481- Butikshandel med optik, fotoutrsutning, ur 2510 30 1,2 29
52.484 och guldsmedsvaror
52.485 Butikshandel med sport och fritidsartiklar 3247 20 0,6 36
52.486 Butikshandel med spel och leksaker 541 15 2,8 73
52.487- Diverse butikshandel 4131 24 0,6 20
52.492
52.493- Butikshandel med datorer och 1576 35 2,2 55
52.494 telekommunikationsutrustning
52.495- Ovrig diverse butikshandel och handel med 4 507 40 0,9 30
52.499; begagnade varor
52.5
52.61 Postorderhandel 1997 25 1,3 76
52.62- Torg- och marknadshandel 4716 25 0,5 43
52.63
Totalt 54 815 592 1,1 61

Ca tva tredjedelar av urvalet ingar aven i urvalet for FEK 2006.
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4.1.2.2 Ramtackning

| stora delar Gverensstammer rampopulationen och malpopulationen. Den samordnade
urvalsdragningen gors dock under mars manad efter undersokningsaret. Detta innebar
att de foretag som bedriver verksamhet under aret men som av olika anledningar laggs
ner innan mars manad inte kommer med i undersokningen. Undertackning bestar ocksa
av nystartade foretag som inte kommer med i urvalet samt av felbranschade foretag.

Overtackning bestar av foretag med felaktig branschkod. Vissa foretag kan ocksa vara
nedlagda eller vilande. En genomgang gors dock av urvalet for att hitta sa manga av
dessa foretag som majligt. Denna genomgang gors sa nara utskicket som mojligt, for
att ge bra effekt.

4.1.2.3 Matning

Fortryckning

Undersdkningen genomfors med hjélp av en enkét. Till de féretag som har hunnit
komma in med uppgifter i FEK fortrycks dessa forsaljningssiffror (samt kostnader for
handelsvaror totalt) i enkaten. En nedbrytning av dessa summor till mer detaljerade
uppgifter om forséljning efterfragas i HMU-enkaten. Alla produktgrupper med uppgift
om forséljning ska da, for att vara anvandbara, dven ha en uppgift om bruttovinsten.
Med fortryckningen minskar risken for inkonsistens mellan HMU och FEK. Dessutom
kan den mer detaljerade HMU-nivan ge en battre vagledning till vilken produktgrupp
uppgiftslamnarens vérden ska placeras i, jamfort med FEK. | vissa fall kan detta leda
till att uppgifterna i FEK korrigeras.

Svarigheter att ta fram uppgifterna

| vissa fall, omfattningen skiljer sig mycket beroende pa bransch, har uppgiftslamnaren
problem med att l&mna uppgifter om forséljning och bruttovinst pa en sa detaljerad
niva. Foretagens redovisningssystem ar kanske inte anpassade efter en sadan brytning
over produkter. En faktura fran deras leverantor kan innehalla varor fran ett flertal
olika produktgrupper utan narmare specifikation. Det innebdr att de skulle vara
tvungna att ga igenom underlagen till fakturorna for ett helt ar. Detta har vi inte ansett
vara rimligt, utan vi har da accepterat bortfallet. | vissa fall har vi istallet accepterat en
skattning av handelsmarginalerna. Detta kréver dock ett trovérdigt resonemang och att
man utgar fran t.ex. en representativ manad och raknar upp detta till arsniva.
Mojligheterna till sadana skattningar har dock varit begransade.

Innehall i produktgrupperna

En mojlig risk &r svarigheter att knyta foretagens forsaljning till ratt produktgrupp. |
vissa fall kan detta visa sig vara svart, dels p.g.a. bristfallig beskrivning av
produktgruppen vilket kan bero pa platsbrist i enkaten eller skillnader i
begreppsanvandning och dels p.g.a. att man séljer en ganska ovanlig eller nischad
produkt som det antingen inte funnits plats for i de produktgrupper som finns eller
ocksa ar de for SCB tidigare okéanda. | de flesta fall har sannolikt forsaljningen hamnat
pa korrekta produktgrupper. Vid samtal med uppgiftslamnaren kommer man oftast
fram till var de ska placeras. Ovrigtposter finns ocksa att anvanda dven om vi forsokt
undvika det.
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Definitioner

Definitionen av forséljning av handelsvaror vallar for det mesta inga storre problem.
Det som kan stora ar nar nagon form av foradling har skett av produkten i det aktuella
foretaget, utan att vara av den omfattningen att hela foretagets verksamhet klassas som
industriproduktion. Da blir skillnaden mellan inkopspris och forsaljningspris, d.v.s.
marginalen, Overskattad. En del av kostnaden ligger ju da exempelvis som
personalkostnader. Omfattningen av detta bedoms dock inte vara av sa stor omfattning
att det paverkar resultatet namnvart.

Definitionen av kostnader for handelsvaror dr i dessa branscher inte sérskilt
problematisk (i SNI 50 kan det daremot innebéra vissa problem). Risken bedéms som
mycket liten att nagon har redovisar andra kostnader an handelskostnader, t.ex.
forbrukningsmateriel.

Merchanting

Merchanting (d.v.s. inkdp och forsaljning av varor sker utan att varorna passerar
svensk grans) ingar inte i undersokningen. Orsaken till detta ar att dessa intakter och
kostnader sérredovisas i FEK utan uppdelning pa produktgrupp. Dessa summor skulle i
princip kunna specificeras i HMU-enkéten precis som 6vriga ej fordelade summor.
Nackdelen &r att enkaten da skulle bli storre och kunna uppfattas som kranglig.

Provisionshandel

Provisions- och agenturhandel ingar inte i undersokningen, oavsett vilken bransch det
géller. SNI 51.1 &r "Agenturhandel utom med motorfordon” men all eventuell detalj-
och partihandel ingar daremot dar. | FEK finns "forsaljningsvariabler” for provisions-
och agenturhandel, vilka da ar nettouppgifter. Det ar ju alltsd den provision som
foretaget har fatt for sin forséljning och inte forsaljningssumman. Inga motsvarande
kostnader finns heller. Alltsd ar dessa summor just den handelsmarginal som vi
efterfragar.

Dessa variabler ar i FEK uppdelade i produktgrupper liknande de vanliga
forséljningsgrupperna. Dessa summor skulle i princip kunna specificeras i HMU-
enkéaten precis som 6vriga forsaljningsvariabler. Nackdelen &r att enkaten da skulle bli
storre och kunna uppfattas som kranglig.

Pa FEK-niva ingar marginalerna for provisions- och agenturhandel i FEK-leveransen
(bland 6vriga forsaljningsvariabler).

4.1.2.4 Svarsbortfall

Insamlingen genomfoérdes med uppgiftslamnarplikt. Dock var det forsta gangen
undersokningen genomfordes, varfor svarsfrekvensen inte dr sa hog.

Svarsbortfall Ovagt Vagt
SNI 51 33% 45 %
SNI 52 47 % 36 %

Bortfallet varierar ganska kraftigt mellan de olika delbranscherna (5-siffrig SNI), dar
vissa har 0 procent bortfall och andra har 67 procent bortfall.
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| ovanstaende svar ingar dven sadana foretag dar ingen enkaét skickats ut, eftersom de
endast angett varden i FEK pa en intéktsvariabel och som inte behovts specificeras i
HMU.

For att kunna skatta de relativa marginalerna representativt for hela branschen sa
behovs ett antal traffar per produktgrupp. Ett hogt bortfall &r inget som med automatik
utesluter att de skattningar som gors gallande de relativa handelsmarginalerna per
bransch blir representativa, men det &r utan tvekan en forsvarande omstandighet. Dock
bor hallas i minnet att vi inte heller gér nagot sannolikhetsurval utan vi tar de storsta
foretagen i branschen. For att fa traffar pa s manga produkter som mojligt behdver vi
dels input fran FEK, men ocksa erfarenhet fran tidigare undersokningsar eftersom
HMU:s produktgrupper ar pa en mer detaljerad niva.

Detta var forsta gangen vi genomforde undersokningen och det fanns darfor denna
gang 30-40 HMU-variabler som bara hade 0-2 tréffar, vilket inte kan anses vara
tillrackligt. Dar kan urvalet utokas for att battre tdcka dessa produkter, medan urvalet
sakerligen kan minskas pa andra hall dar antalet traffar ar storre. Dessa variabler bor
ocksa utvarderas for att bedoma om de ska vara med nasta referensar eller om de bor
laggas ihop med andra produktgrupper. Da bor ocksa vagas in hur manga foretag som
faktiskt ingar i den branschen, d.v.s. hur manga foretag som alls kan tankas salja den
varan.

4.1.2.5 Bearbetning

Uppgifterna registreras manuellt. Granskningskontroller finns for att upptacka orimliga
marginaler, grovt felaktiga intékter och kostnader, t.ex. fel tecken.

Om inkomna uppgifter inte Overensstdmmer med uppgifter [amnade i FEK utreds detta
och justeras sa att bada kallorna Gverensstammer.

Kontroll gors, innan leverans till NR, s att summorna (intakter och kostnader) av
uppgifterna dverensstammer med summorna fran FEK.

4.1.2.6 Modellantaganden

Urval

Eftersom urvalet inte sker som ett sannolikhetsurval, utan de storsta foretagen i
respektive bransch Vvéljs ut, antar vi att storre foretag har samma relativa
handelsmarginaler som mindre foretag. Alltsa inte nddvandigtvis att de har samma
marginaler, men att forhallandet mellan deras olika produkters marginaler &r
proportionellt lika.
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4.1.3 Redovisning av osédkerhetsmatt

I leveransen till NR redovisas antalet observationer per produkt samt min- och
maxvarden per produkt. Detta ger viss information om hur pass tillforlitliga
uppgifterna om intakter, kostnader och darmed marginaler &r.

4.2 Jamforelse med norsk undersdkning

4.2.1 Bakgrund

I Norge gjorde man en liknande undersékning av handelsmarginalerna avseende ar
1998 for partihandeln och 1996 for detaljhandeln. Undersokningen &r i det mesta
uppbyggd pa samma vis och i de flesta fall ar produktgrupperna jamforbara,
atminstone pa nagon aggregerad niva. 99,8% av omsattningen i detaljhandeln och
90,2% inom partihandeln ingar i de produktgrupper dar det finns jamfarbara siffror for
de norska motsvarigheterna. Men alltsa ofta pa en lite grovre niva.

4.2.2 Jamforelse

De flesta marginaler stammer bra i absoluta matt, men framforallt stimmer
produktgruppernas relativa nivaer valdigt bra. Det ar visserligen inget sjalvandamal att
vara marginaler ska vara lika som de norska, men att de relativa nivaerna (mellan
produktgrupperna) stammer sa pass bra ér en bekraftelse pa att undersokningen
lyckats. I de fall differenserna &r stora finns ofta, i viss grad, rimliga férklaringar. Vi
har dock inga kvalitetsmatt fran den norska undersokningen, sa det ar inte
nodvandigtvis sa att de svenska uppgifter dar ar felaktiga. Att vi kan jamfora med just
Norge &r ju lampligt, eftersom det &r ett land med nagorlunda liknande forutsattningar
och marknadsstruktur. Konjunkturlaget &r ocksa ungefar detsamma vid vara matningar
som vid de norska.

I denna rapport presenteras dock inga mer detaljerade uppgifter om marginalerna eller
skillnaderna mot de norska. Vi har ju sagt att vi 6verhuvudtaget inte ska publicera
uppgifterna utdver de grovt aggregerade tabellerna inom NR. Vi ar darfor forsiktiga
med spridning av dessa uppgifter aven internt eftersom denna rapport &r offentligt
material.

5 Nyttan med undersdkningen

5.1 Nationalrdkenskaperna (NR)?

I dagslaget har NR ingen kélla till de produktvisa marginalberdkningarna och NR
behover alltsa denna information (se avsnittet 4.1 Processteget Faststall behov). Innan
en bedomning av anvandbarheten av HMU kan géras maste dock en utvardering av
metod och resultatanalys goras pa NR.

2 Avsnittet 6.1 ar skrivet av Ann-Marie Brathén och Katarina Johansson p& NR, men i form nagot
redigerat av Staffan B&ath Wikstedt.
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| augusti 2008 erholl NR leverans av resultaten fran handelsmarginalundersokningarna
for partihandel (SNI 51) och detaljhandel (SNI 52). Under varen 2009 kommer
resultaten for SNI 50 Motorhandel. (Allt enligt SNI 2002.)

NR:s bedomning av kvaliteten i resultaten forsvaras dock av flera faktorer:

e NR:s totala handelsmarginaler ar inte totalt avstdmda mot totala
handelsmarginaler i Foretagens ekonomi (FEK). Skillnaderna uppgar till ett
antal miljarder (foradlingsvardet for handelsbranscherna ar dock avstamt)

e NR maste ocksa ta i beaktande att handelsmarginaler produceras i andra
branscher, till ett inte ovésentligt belopp. Produktinformation for de
marginalerna saknas.

e Resultaten fran 6vriga Emmaprojekt paverkar ocksa varubalanserna — inte bara
HMU.

e HMU ger ingen information om kundkategorier och endast information om
genomsnittlig marginalsats. NR maste gora antaganden om varufloden; vilka
varor passerar parti- och/eller detaljhandel till vilken kund (féretag, hushall,
offentlig sektor) och for vilket &ndamal (konsumtion, forbrukning, investering,
export), och antaganden om marginalsats for typ av kund, och i férekommande
fall bransch, och andamal. Darefter kan kalibrering till genomsnittlig
marginalsats goras.

Utvardering och implementering av HMU-resultaten paverkas av alla ovanstaende
faktorer, dvs. det &r omajligt att utvardera resultaten fran HMU isolerat fran 6vriga
utvecklings- och revideringsbehov. NR startar darfor ett projekt vars syfte ar att
utvardera resultaten fran HMU, implementera HMU dér det ar tillampligt, samt
berdkna parti- och detaljhandel var for sig. En projektbeskrivning tas fram fére jul
2008. Projektet I6per i huvudsak under perioden januari-maj 2009 och berdknas ta
ungefar 600 timmar i ansprak.

Resultaten kan inte inarbetas i en argang eftersom det sannolikt innebér brott i
tidsserierna, nagot som inte kan accepteras i NR. I stallet maste resultaten inarbetas i
NR-serierna och publiceras i samband med en storre allméan revidering.

Kontakta projektledare Ida Bjork (NR/PRR) foér mer information.

5.2 Andra anvandningsomraden.

Nationalrdkenskaperna ar den primara slutanvandaren av HMU. Dock b6r man
évervaga om andra anvandningsomraden ocksa finns. Bruttovinsten per produktgrupp
borde kunna vara intressant for en ganska stor malgrupp. Exempelvis vill kanske
entreprendrer pa vag att etablera sig ha en uppfattning om vilken marginal som
forekommer pa marknaden. Revisorer kanske vill veta vad rimliga marginaler for olika
produkter ar. Ett intresse bland journalister, politiker, inom naringsliv och aven
allmanheten torde ocksa finnas for dessa resultat. Hur stor vinstmarginalen ar for olika
produkter ar ju trots allt ganska intressevackande information. Ett hinder for detta
skulle kunna vara den process av samrad med NNR som genomforts under denna
undersokning (som beskrivs nedan). Dar lovade vi att inte anvdnda materialet annat &n
till analys hos NR.
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5.3 Invandningar mot undersdkningen

I enlighet med forordningen (1982:668) om statliga myndigheters inhdmtande av
uppgifter fran naringsidkare och kommuner, har samrad genomforts med Naringslivets
Regelndmnd (NNR). NNR hade dar vissa invédndningar och man ville inte att SCB
skulle genomfdra undersdkningen. Till att bérja med kom man 6verens om att
uppgiftslamnarna istéllet for att fylla i en enkat, tillats skicka en resultatrapport med
samma uppgifter. SCB skulle da skota grupperingen av produkter till den niva som
SCB efterfragar. Detta skulle minska bordan for uppgiftslamnarna. Man kom ocksa
Overens om att informationen endast skulle anvandas som analysunderlag i
nationalrakenskaperna och inte publiceras pa annat satt. Informationen ansags av
branschen som mycket kéanslig. Samradsbekraftelse gavs, for undersokning av
detaljhandeln, den 18 januari 2007 efter ovanstaende justeringar.

Infor undersokningen av partihandeln under hosten 2007 var man dock an mer kritiska.
Detta trots att vi da hade minskat uppgiftslamnarbdrdan genom att fortrycka de i
FEK:en redan lamnade uppgifterna. Man ansag dels att arbetshérdan for
uppgiftslamnarna fortfarande var for stor och dels att informationen &r mycket kénslig.
Det faktum att informationen inte ska anvandas till annat &n underlag for NR och alltsa
inte publiceras, tyckte man iofs var bra. Men man havdade ocksa att det innebar ett
pedagogiskt problem gentemot foretagen; nyttan med undersokningen blir da alltfor
abstrakt och det blir svart att motivera uppgiftslamnarna att lagga ned tid pa denna
undersokning. | samradsbekraftelsen gjorde man darfor féljande tillagg:

Till foljd av att parterna har skilda asikter om undersckningen enades SCB och NNR
om att det i informationen till uppgiftslamnarna ska framga att:

"Samrad har skett med Naringslivets Regelnamnd (NNR), som har framfort vissa
invandningar mot uppgiftsinsamlingen.”

Trots NNR:s invandningar valde SCB alltsa att genomfora undersokningen och
ovanstaende information delgavs uppgiftslamnarna via missivet till enkéten.
Unders6kningen &r belagd med uppgiftslamnarplikt i foreskriften SFS FS 2007:6.

NNR stod fast vid sina synpunkter dven for undersokningen av motorhandeln, men
aven denna genomfordes.
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6 Resurser

6.1 Genomfért inom utvecklingsprojektet

6.1.1 Uppgiftslamnarbérda

Ca 600 foretag ingick i undersokningen av detaljhandeln. Lika manga i partihandeln
undersoktes. I motorhandeln ingick drygt 300 foretag i urvalet. Ca 300 av dessa totalt
1500 foretag behover inte fa nagon enkét eftersom dessa endast har en variabel. Alltsa
fick ca 1200 foretag enkéaten. Uppskattad kostnad for att fylla i enkéten &r ca 2 timmar
eller ca 1360 kr per foretag.

6.1.2 Kostnad

tkr Person- | Person- | Person- | Tryck | FU | Ovrigt | Utfall | Budget-
kostnad | kostnad | kostnad | etc totalt | erat
Metod | IT andra

2006 |7 0 108 0 0 5 121 | 500

2007 | 23 156 538 27 0 31 748 | 730

2008 | 36 83 413 8 135 | 69 798 | 770

2009 | - - - - - - - ?

6.2 | framtida produktion

6.2.1 Uppgiftslamnarborda

Ca 1500 foretag berdrs vid varje undersékningsomgang. Ca 300 av dessa behover inte
fa nagon enkat eftersom dessa endast har en variabel. Alltsa far ca 1200 foretag
enkaten. Uppskattad kostnad for att fylla i enkaten ar ca 2 timmar eller ca 1360 kr per
foretag.

6.2.2 Kostnad
Foljande ungefarliga kostnader uppskattas for varje normal undersokningsomgang.

Aktivitet Processteg Skattad
kostnad (tkr)

Oversyn av variabler Faststall behov 40
Forbattringar av system Skapa och testa 30
Allokering/stratifiering Samla in 40
FU Samla in Ca 650 tkr
Bearbetning och granskning | Bearbeta 40
Resultatframstéllning, Analysera samt Redovisa och | 60
analys och leverans kommunicera
Dokumentation Utvardera och aterkoppla 40

samt Stod och infrastruktur
Totalt Ca 900 tkr

20



	Slutrapport
	Handelsmarginalundersökningen
	Sammanfattning
	Projektets bakgrund och syfte
	Bakgrund
	Syfte

	Beskrivning av hur projektet har arbetat
	Beskrivning av Handelsmarginalundersökningen
	Processteget Fastställ behov
	Genomfört inom utvecklingsprojektet
	I framtida produktion

	Processteget Designa och planera
	Genomfört inom utvecklingsprojektet
	I framtida produktion

	Processteget Skapa och testa
	Genomfört inom utvecklingsprojektet
	I framtida produktion

	Processteget Samla in
	Genomfört inom utvecklingsprojektet
	I framtida produktion

	Processteget Bearbeta
	Genomfört inom utvecklingsprojektet
	I framtida produktion

	Processteget Analysera
	Genomfört inom utvecklingsprojektet
	I framtida produktion

	Processteget Redovisa och kommunicera
	Genomfört inom utvecklingsprojektet
	I framtida produktion

	Processteget Utvärdera och återkoppla
	Processteget Stöd och infrastruktur
	Genomfört inom utvecklingsprojektet
	I framtida produktion


	Undersökningens kvalitet
	Tillförlitlighet
	Tillförlitlighet totalt
	Osäkerhetskällor
	Urval
	Ramtäckning
	Mätning
	Svarsbortfall
	Bearbetning
	Modellantaganden

	Redovisning av osäkerhetsmått

	Jämförelse med norsk undersökning
	Bakgrund
	Jämförelse


	Nyttan med undersökningen
	Nationalräkenskaperna (NR)1F
	Andra användningsområden.
	Invändningar mot undersökningen

	Resurser
	Genomfört inom utvecklingsprojektet
	Uppgiftslämnarbörda
	Kostnad

	I framtida produktion
	Uppgiftslämnarbörda
	Kostnad



